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Praxisseminar
Überzeugen statt
Überreden

Die Teilnahme während der gesamten Veranstaltung wird erwartet.
Dieses Seminar wird finanziert durch Steuermittel auf der Grundlage
des von den Abgeordneten des Sächsischen Landtages beschlossenen
Haushalts.

Für weitere Informationen stehen wir Ihnen gerne
unter www.wehnerwerk.de, per E-Mail unter
info@wehnerwerk.de oder einfach telefonisch
unter 0351-8040220 zur Verfügung.

Ort

Beitrag

Leitung

Herbert-Wehner-Bildungswerk für
Kommunalpolitik e.V.
Kamenzer Straße 12, Dresden

30 Euro (für Mitglieder des
Freundeskreises Herbert-Wehner-
Bildungswerk 15 Euro)

Gesine Schöps -
Sprechwissenschaftlerin,
Kommunikationstrainerin und
Journalistin

Überzeugen statt Überreden -
Rhetoriktraining

Wer kommunalpolitisch aktiv sein will, muss das
Einmaleins der Rhetorik beherrschen. Anhand
konkre te r Prob lems te l l ungen aus der
kommunalpolitischen Praxis werden diese
Grundlagen eingeübt und so die Fähigkeit, an der
kommunalen Selbstverwaltung mitzuwirken,
gestärkt.

Das Seminar vermittelt einen Mix an Techniken
und Kniffen. Insbesondere das Präsentieren unter
erschwerten Bedingungen (Einwände, Angriffe,
Pannen) wird intensiv trainiert. Die Teilnehmenden
erhalten im Seminar zudem in vielen praktischen
Übungen die Gelegenheit, spontan zu agieren.
D i e K a m e r a a u f n a h m e n w e r d e n i n
Feedbackrunden ausführlich ausgewertet. Dabei
werden die eigene Körpersprache, sprachliche
B e s o n d e r h e i t e n u n d d i e g e w ä h l t e
Argumentationslinie besonders unter die Lupe
genommen.

Praxisseminar
28. - 29. September
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Überzeugen statt Überreden (18115)/28.-29.9.2018
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Unterschrift

Telefon, E-Mail

Straße, PLZ, Wohnort

Name, Vorname

(bitte per Fax, Mail oder Briefpost - passt in Fenster-
briefumschlag - an untenstehende Adresse schicken!)

17 Uhr

Abends

9 Uhr

Mittag

Nachmittag

15 Uhr

Anschließend

Programmübersicht

Freitag, 28. September

Samstag, 29. September

Begrüßung, Organisatorisches,
Selbstvorstellung, Selbst- und
Fremdwahrnehmung

Überzeugen - wie geht das?
Welche Argumente passen zu
welcher Situation?
Kamera-Aufnahme: Spontan
überzeugen

Überzeugend reden und
präsentieren - in 5 Schritten zum
Erfolg, mit Kameraübung

Pause

In Gesprächen überzeugen

Schlagfertigkeit - wie reagiere ich
auf unerwartete Rückfragen?

Seminarende

“Schlagfertigkeit ist etwas, worauf man
erst 24 Stunden später kommt.”

„Manche Leute werden hauptsächlich
deshalb für gebildet gehalten, weil ihnen
das wenige, was sie wissen,
im richtigen Augenblick einfällt.“

Mark Twain
Schriftsteller

Friedrich Julius Stahl (1802 bis 1861)
Deutscher Rechtsphilosoph und Politiker

(1835 bis 1910),


